
 « Acceptation des traitements dentaires : Gestion des objections »  (1 journée, 6 UFC) 

Cette formation s'adresse aux dentistes et aux personnes impliquées 
dans l'acceptation des plans de traitement.  

GRILLE DES TARIFS

 1er participant : 495$ 

 Autre participant : 395$

Vous pouvez vraiment augmenter le taux d'acceptation des plans de traitement. 
Pour y arriver, apprenez à mieux composer avec les patients :

• Qui trouvent ça trop cher  •   Qui sont résignés à leur mauvaise situation dentaire
• Qui ont peur   •   Qui se trouvent trop vieux  •   Ou qui vous disent : "Je vais y penser... 

Je vais vous rappeler..."

17 juin 2011  (Hôtel Mortagne, Boucherville), 23 septembre 2011 ou 17 février 2012  (Holiday Inn Sélect, Montréal)

Quels que soient les domaines, les meilleurs ont un coach. Pourquoi pas vous! 
Notre domaine d’expertise est vaste. Le coaching peut porter sur l’ensemble de votre pratique professionnelle ou sur votre vie. Il 
peut également être très ciblé, par exemple :

 Améliorer le taux d’acceptation des traitements

 Augmenter le nombre de références ou le nombre de nouveaux patients

 Développer un volet précis de votre pratique, comme les implants, Invisalign…

 Développer votre leadership et améliorer votre qualité de vie

Nos tarifs sont très compétitifs (150$/heure).
Le coaching, c’est probablement l’investissement le plus rentable que vous puissiez faire.

Dentistes et gestionnaires

Les coachs formateurs
En plus d’être des formateurs aguerris, nous sommes avant tout des stratèges et coachs 
expérimentés et qualifiés. Nos clients apprécient énormément notre style de coaching ainsi que 
notre capacité à répondre efficacement aux besoins et aux demandes de chacun. Nous comptons 
plus de 12 000 heures de coaching à notre actif.

Juin 2011
250 pages, 39,95$ 
Réservez dès maintenant 
votre exemplaire

Au prix spécial de 

29,95$450-449-9700

COACHING

Enfin un livre complet rempli de stratégies 
concrètes qui vous aideront à mieux composer 

avec les objections et à augmenter le taux 
d’acceptation et la valeur des 

traitements acceptés.

(inclus : documentation, 
pauses et repas du midi)

FORMAT ION

concrètes qui vous aideront à mieux composer 
avec les objections et à augmenter le taux 

d’acceptation et la valeur des 
traitements acceptés. 65 stratégies

Aidez vos patients à dire 

« OUI »

Jacques Marois et France Brouillard

ACCEPTATION DES 
TRAITEMENTS DENTAIRES

Gestion des objectionsEnfin un livre complet rempli de stratégies 
concrètes qui vous aideront à mieux composer 

Enfin un livre complet rempli de stratégies 
concrètes qui vous aideront à mieux composer 

ACCEPTATION DES 
TRAITEMENTS DENTAIRES

Gestion des objections

Nouveau
livre!

Jacques Marois, M.Sc
France Brouillard, BAA, PCC
Stratèges, formateurs et coachs pour 
dentistes et équipes dentaires



 Obtenir des résultats remarquables dans leur 
clinique dentaire 

 Tout en réussissant leur vie!

Procurez-vous votre exemplaire

Au prix spécial de 29,95$
450-449-9700

Les 18 et 19 novembre 2011, 
au Manoir des Sables, à Orford

un site magique dans la douceur des Cantons-de-l'Est.

Plus vous développerez votre leadership, plus vous réussirez à mobiliser 
ceux et celles qui vous entourent pour réaliser votre vision et atteindre 
vos objectifs, dans votre clinique dentaire et dans votre vie.

Trois thèmes majeurs seront couverts:

1. Leadership personnel 
2. Intelligence émotionnelle 
3. Stratégies gagnantes 

GRILLE DES TARIFS

 1er participant : 985$ 

 Autre participant : 795$ 

 Conjoint : 695$

(inclus : documentation, pauses et repas du midi)

Ce fut une formation qui sort des sentiers battus, l’où on explore la puissance 
de l’être humain et de toutes nos forces comme dentiste, patron et leader 
d’équipe.

Dr Fortin

Vous avez un cours structuré, des idées concrètes pour nous servir dans les 
problèmes de tous les jours. 
Je retourne à mon cabinet avec une motivation décuplée et plein de projets à 
mettre en œuvre. 

Dr Larochelle

 Acceptation des traitements

 Augmentation des références

 Équipe efficace et harmonieuse

 Atteinte d’objectifs élevés

Nous offrons des formations sur mesure pour les équipes dentaires. 
Qu’il s’agisse d’une formation d’une demi-journée, d’une journée ou 
plus, contactez-nous. Nous créerons spécialement pour vous une 
formation qui répondra à vos besoins et à vos objectifs, à la date et à 
l’endroit de votre choix.

GRILLE DES TARIFS 

(incluant 1 h 30 de coaching  pour comprendre votre 
contexte et pour déterminer vos besoins de formation)

 1 500$ pour une demi-journée 

 2 500$ pour une journée

Être dentiste et leader dans sa clinique et dans sa vie (2 jours, 12 UFC)

Formations sur mesure pour votre équipe

Pour nous joindre : 450-449-9700 
ou 1-888-903-6666 www.interformation.ca

Ce livre s’adresse aux  dentistes qui désirent

C’est en développant votre leadership 
personnel que vous y parviendrez. Voilà 
ce que vous propose ce livre très 
apprécié des nombreux dentistes qui 
l’ont lu à ce jour. (237 pages, 39,95$)




